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WAST

WE ARE STRONGER TOGETHER





                                  ЗАЯВКА на программы КЛУБА ВАСТ

Карта № ______________

Организация _______________________________________________________

ФИО члена клуба ___________________________________________________

1. МЕРЧЕНДАЙЗИНГ:
[image: image1]
Анимированные полки

Создание сезонных (или специальных) полок с «историей».
Ценовые и ассортиментные магниты

Формирования списка «потребительской корзины» по «спец. ценам), расширение ассортимента новинками.

«Эффективная полка»
Расчет эффективной площади торговой полки (разработка оптимального перечня препаратов, выставляемых на витрине, основанного на степени доходности данных лекарственных средств) 

Навигация 

Создание системы навигации для розничного аптечного предприятия с использованием информационных табличек, баннеров и т.д.
2. КЛИЕНТЫ (программы лояльности):

Каждый пятый чек – выигрышный


Наклей и получи дополнительную скидку


Приглашение на бесплатную консультацию врача

                  Рецептурная программа
3. АССОРТИМЕНТ (ЦЕНА)
ABC XYZ

ТОВАРНЫЕ КАТЕГОРИИ


      ЦЕНОВОЙ МОНИТОРИНГ
4. СИСТЕМЫ МОТИВАЦИИ
 

РАЗРАБОТКА СИСТЕМЫ МОТИВАЦИИ
      КОУЧИНГ

5. ТРЕНИНГИ 
Акции стимулирования сбыта.


МЕРЧАНДАЙЗИНГ в аптеке.


«Искусство консультационных продаж в аптеке».


«Управление взаимоотношениями с клиентами ».


«Ассортиментный анализ».


Управление товарными категориями в аптеке.


БЕНЧМАРКИНГ или конкурентный анализ аптеки.

Оптимальная система мотивации для сотрудников аптеки: от директора до первостольника.


Управление товарными остатками.


Управление ценой.
6. ОБУЧЕНИЕ НА КУРСАХ ПОВЫШЕНИЯ КВАЛИФИКАЦИИ

  

Провизор


Фармацевт


Уполномоченный по качеству
7. ИНОЕ __________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
